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1. Communiquer en agriculture

« Le premier arrivé sur le champ de
bataille pour attendre ses ennemis
est a son aise. Le dernier arrivé et
qui se lance dans la bataille
s'épuise »

Sun Tzu




1. Communiquer en agriculture

Pour se vendre comme pour se
« défendre », soyez proactif dans
votre communication.
But : étre offensif mais pas
agressif, offensif en mettant en
avant une communication positive.



2. Se vendre/Vendre ses produits

Vendre ses produits :

Trouver ses points positifs
Un producteur n’est pas l'autre,
une production n’est pas l'autre,

une région n’est pas l'autre.




2. Se vendre/Vendre ses produits

Vendre ses produits :

Emmener le consommateur sur
votre terrain avec vos arguments

 Choix des mots
* Choix des images
 Choix de I'angle
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2. Se vendre/Vendre ses produits

Exemple :

Choix des images

v Frangois-Xavier

CARDON




2. Se vendre/Vendre ses produits
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Exemple :
Choix des images




2. Se vendre/Vendre ses produits

Quelques axes de réflexion :

e Mettre en avant la qualité et
é le golt de ses produits
Mettre en avant sa @
labélisation bio LA

Mettre en avant le coté local et/ou
circuit court et/ou prix juste

Mettre en avant les bienfaits
de ses produits

Mettre en avant le bien-étre animal
et la spécificité de I'élevage wallon
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2. Se vendre/Vendre ses produits
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BLACK AGED AGUS. o h, : 57,
BR0nST R PRIVE STANDING RIB

- NIMAN RANCH

STANDING RIB

Exemples

 La qualité et le golt de ses produits
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2. Se vendre/Vendre ses produits

Exemples

 La qualité et le golt de ses produits

e Lelabel
« Everybody believes what’s on the label »
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2. Se vendre/Vendre ses produits

Exemples

 La qualité et le golt de ses produits

\\\‘ - Le label

« Everybody believes what’s on the label »
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2. Se vendre/Vendre ses produits

Exemples

Carrefour * La qualité et le gout de ses produits

e Lelabel
« Everybody believes what’s on the label »




2. Se vendre/Vendre ses produits
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Exemples

La qualité et le golt de ses produits
Le label
Le coté local/circuit court/prix juste



2. Se vendre/Vendre ses produits

Exemples

 La qualité et le golt de ses produits
 Lelabel

e Le coté local/circuit court/prix juste
* Les bienfaits du produit
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3. Faire face aux critiques
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3. Faire face aux critiques
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Exemples

« Les animaux souffrent/
Les agriculteurs sont des monstres »

* Souvent basée sur des images issues
d’exploitations tres éloignées du
modele wallon => faire visiter la ferme

* La Wallonie est tres réglementée dans
le domaine (au contraire d’autres pays
comme le Brésil, par ex)

e Llagriculteur travaille avec les animaux,
il n’a pas d’intérét a les faire souffrir




3. Faire face aux critiques
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Exemples

« L'agriculture pollue, et l'élevage

Tout bien plus que les cultures »
ce méthane
qui ?ollueet o ]
qQu saeid = * Les prairies sont des puits de carbone
lors, ’ .
sl S et I’élevage des herbivores est une des
moing de . ., , . .
viande 7 seules activités économiques qui capte
du carbone en méme temps qu’elle en
émet.

 Mettre en avant I'innovation et les
progres du domaine
Rocest e Lagriculteur-éleveur faconne les
prairies et les paysages
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3. Faire face aux critiques

Exemples

« 1 kg de viande, c’est 15 500
Consommation en eau pour 1 kg litres d’eau »

o * Les chiffres sont incorrectes car ils
o prennent en compte I'eau de pluie qui
4900 +au’ it |2
0004 tomberait qu’une vache soit |la ou pas

'YYYY 4000

litres . 7 .
::::: s 1300  Ces chiffres sont basées sur la taille des

litres
Y o 1000 g 13 exploitations américaines

litres
b <5 litres litres

* Ces calculs sont remis en cause de nos
jours.
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3. Faire face aux critiques

Exemples

« 1 kg de viande, c’est 15 500
litres d’eau »

e Les chiffres sont incorrectes car ils
g?:;‘; ‘j(“fé’::lilt:» prennent en compte 'eau de pluie qui
nécessaire pour produire tomberait qu’une vache soit la ou pas
Sgae | e Ces chiffres sont basées sur la taille des

exploitations américaines
* Ces calculs sont remis en cause de nos

jours.
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3. Faire face aux critiques

Les anti-tout ne sont pas tres nombreux mais ils font beaucoup de bruit
et se basent sur des professionnels de la communication.

lIs profitent que le lien soit distendu entre agriculteurs et citoyens.

Il suffirait que les agriculteurs reprennent leur place dans le maillon
social et communiquent sur leur(s) métier(s).

On s’apercoit vite que les choses fonctionnent quand on explique les
choses avec des mots simples |



3. Faire face aux critiques

en Wallonie




4. Merci et... Au revoir.

Accueil Champétre

Merci de votre écoute !
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