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Juste prix, commercialisation en
circuits-courts et modeles de « CSA »

« On ressort avec plein
d’idées nouvelles et .
concretes, c’est instructif et
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Sortez la téte de I'eau: offrez-vous un salaire décent
tout en arrétant de courir apreés le temps!
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Inscriptions pour le 31 janvier par e-mail ou
directement via ce formulaire en ligne:
https://goo.gl/forms/iUsOWI1WpXrOCX9h1
Tarif : prix de base de 124€ HTVA soit 150€
TVAinc + caution de 80€ TVAinc remboursée
si non satisfait et au choix si le seuil de Infos: Graines d’Avenir -
rentabilité de 12 participants est atteint. Tarif _ francois.wiaux
double pour les associations et formateurs. 0032 496 36 48 43

Maraicher
surface,

nir - Frangois Wiaux
mail.com;

agro-écologique sur  petite

formateyr

« Un formateur
profondément animé par
ce qu'’il raconte »,

Noémie

« Un formateur auquel on peut
s’identifier »,
Anais


https://goo.gl/forms/iUsOWl1WpXrOCX9h1
mailto:francois.wiaux@gmail.com

PROGRAMME

Nous.nous attarderons sur la success story des "Community S
verrons concrét?ment comment mettre ce systémg en F;_Iace dans vot

JOUR 1:9h-17h
La viabilité économique et le rapport a I’'argent
La viabilité économique de l'agriculture paysanne
Qu’est-ce qu’un salaire décent ? Quelques reperes pour fixer son objectif
Travailler son propre rapport a I'argent pour identifier ses freins personnels
Circuit-courts : un premier pas vers une rémunération plus juste ?

Théorie et exercices pratiques
JOUR 2 : 9h-16h30

Le prix juste et les CSA
Le juste prix pour le consommateur

Le juste prix pour le producteur
Les différents systémes de commercialisation en circuit-court

Achat-revente : un gros mot ?
Le modele des CSA (« Community Supported Agriculture »)
Calibrer son modeéle de CSA (montant du forfait, nombre de familles, etc.)

Théorie et exercices pratiques
JOUR 3 : 9h-16h30

Etablir son plan d’action

Partage « a la carte » sur le fonctionnement d’autres canaux de commercialisation
Quels leviers pour optimiser son revenu et son temps de travail?

Lintelligence collective du groupe au service de ses défis commerciaux

Etablir son plan d’action personnel

Exercices pratiques




